
WIR SUCHEN:

STANDORT Deutschlandweit

BEREICH Sales & Marketing

VERTRAGSART Vollzeit & unbefristet

EINTRITTSDATUM ab sofort

JOBFAKTEN

Sende uns Deine Online-Bewerbung mit 
Angabe des möglichen Eintritttermins 
und Deiner Gehaltsvorstellung gerne per  
E-Mail an karriere@amic.de. 

Wir freuen uns auf Dich!

Software Company AMIC® GmbH •  Kaistr. 101 • 24114 Kiel

WWW. A M I C .DE

ANSPRECHPARTNERIN Iris Horwath

TEL +49 (0)431 99 02 0

E-MAIL karriere@amic.de

BEWIRB DICH

WWW.A M I C .DE/KARRIERE

DAS ERWARTET DICH
Du gestaltest aktiv den kompletten Sales-Prozess unserer  
qualifizierten Leads - von der Präsentation unserer Lösungen  
bis hin zum Vertragsabschluss

Du bist Ansprechpartner:in für unsere Interessent:innen sowie  
Bestandskund:innen und übernimmst die Kommunikation 
via Telefon, E-Mail und bei Vor-Ort-Terminen

Du berätst Interessent:innen und erstellst auf Kundenbedarf  
maßgeschneiderte Produktkonzepte

Du hältst Kontakt zu bestehenden Kund:innen/Interessent:innen 
und pflegst die Beziehung

Du informierst dich über aktuelle Marktentwicklungen und Trends

Du vermittelst Referenzkundenbesuche und Workshops

Du zeigst Präsenz auf Fachmessen

DAS BRINGST DU MIT
Kaufmännisches Studium, Ausbildung oder vergleichbare 
Qualifikationen 

Erfahrung im Bereich Agrar/Landhandel, Kenntnisse im 
Bereich Lebensmittelindustrie sind von Vorteil

Gute Kenntnisse aktueller IT-Technologien und Software-
produkte, speziell ERP und CRM

Du hast Vertriebserfahrung und besitzt starke Kommuni-
kationsfähigkeiten

Begeisterung, Durchsetzungskraft und Kontaktfreudig-
keit sind deine Stärken

Der Servicegedanke steht für dich an erster Stelle

Eigenverantwortliches Arbeiten bei gleichzeitig aktiver 
Teamarbeit 

DAS MACHT UNS BESONDERS
Einbindung in ein großartiges und hochmotiviertes Team

Familiäre Atmosphäre bei gleichzeitiger Zukunftssicher-
heit durch die Zugehörigkeit zu einer starken Unterneh-
mensgruppe

Freiraum und Förderung, um individuelle Stärken 
weiterzuentwickeln

Ein Festgehalt mit zusätzlichem, leistungsorientierten 
Bonussystem

Firmen-PKW

Optionales Bike-Leasing 

Spannende Firmen- und Teamevents

Gemeinsam in die Zukunft: Altersvorsorge und 
unbefristete Zusammenarbeit

Flexible Arbeitszeiten und Möglichkeit zur regelmäßigen 
Homeoffice-Tätigkeit nach erfolgter Einarbeitung

30 Tage Urlaub, zusätzlich arbeitsfrei an Heiligabend 
und Silvester

SALES MANAGER ERP-SOFTWARE
AGRAR / LANDHANDEL
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